1. Себестоимость – это:
     1) Основные расходы; 

     2) Денежное выражение затрат;

     3) Отпускная цена за вычетом НДС, акциза;

     4) Отпускная цена за вычетом скидки.

2. Калькуляция себестоимости продукции – это:
     1) Затраты на производство каждого вида или группы изделий;

     2) Затраты на производство и реализацию продукции;

     3) Цеховая себестоимость;

     4) Издержки производства.

3. Смета затрат – это:
     1) Цеховая себестоимость;

     2) Затраты на производство каждого вида или группы изделий;

     3) Затраты на производство и реализацию продукции;

     4) Общепроизводственные расходы.

4. Затраты на производство продукции могут быть сгруппированы          по следующим признакам:

     1) По роли в процессе производства;

     2) По уровню использования ресурсов;

     3) По периодам производства;

     4) По структуре затрат.

5. По составу выделяют затраты:

     1) Основные;

     2) Накладные;

     3) Общехозяйственные;

     4) Простые и комплексные.

6. По способу отнесения затрат на себестоимость различают расходы:

     1) Основные и накладные;

     2) Общепроизводственные;

     3) Прямые и косвенные;

     4) Общехозяйственные.

7. По связи с объемом производства выделяют затраты:
     1) Основные;

     2) Постоянные и переменные;

     3) Общепроизводственные;

     4) Затраты общественного труда.

8. Основные расходы – это:
     1) Общепроизводственные расходы;

     2) Цеховые расходы;

     3) Затраты, вытекающие из процесса изготовления продукции;

     4) Затраты не вытекающие из процесса производства.
9. В состав основных расходов входят:

     1) Материалы;

     2) Расходы на охрану труда и технику безопасности;

     3) Затраты на подготовку кадров:

     4) Расходы на содержание административно-управленческого персонала.

10. В состав основных расходов входят:

     1) Затраты на подготовку кадров;

     2) Затраты на страхование имущества;

     3) Амортизация ОПФ;

     4) Расходы на содержание складов.

11. В состав основных расходов входят:

     1) Расходы на гражданскую оборону;
     2) Услуги подсобно-вспомогательных производств и со стороны;

     3) Расходы на охрану труда и технику безопасности;

     4) Расходы на содержание административно-управленческого персонала.

12. В состав основных расходов входят:

     1) Расходы на содержание складов;

     2) Расходы на охрану труда и технику безопасности;

     3) Расходы на содержание административно-управленческого персонала;

     4) Расходы на оплату труда.

13. В состав основных расходов входят:

     1) Отчисления на социальные нужды;

     2) Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала;

     3) Расходы на консультации;

     4) Расходы на гражданскую оборону.

14. В состав накладных расходов входят:

     1) Постоянные затраты;

     2) Услуги подсобно-вспомогательных производств;

     3) Расходы на охрану труда и технику безопасности;

     4) Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования.

15. В состав накладных расходов входят:

     1) Расходы на подготовку и освоение нового производства;

     2) Общехозяйственные расходы;

     3) Материалы основные и вспомогательные;

     4) Топливо и энергия со стороны.

16. В состав накладных расходов входят:

     1) Общепроизводственные расходы;

     2) Внепроизводственные расходы;

     3) Цеховые расходы;

     4) Сырье и основные материалы.

17.  В состав накладных расходов входят:

     1) Внепроизводственные расходы;

     2) Цеховые расходы;

     3) Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования;
     4) Расходы на охрану труда и технику безопасности.

18.  В состав накладных расходов входят:
     1) Прямые затраты;

     2) Вспомогательные материалы;

     3) Расходы на содержание административно-управленческого персонала;

     4) Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования.

19. В состав накладных расходов входят:
     1) Расходы на содержание административно-управленческого персонала;

     2) Расходы на подготовку и освоение нового производства;                                                                           

     3) Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования;

     4) Внепроизводственные расходы.
 20. К условно-постоянным затратам относят:

     1) Транспортные расходы;

     2) Амортизацию ОПФ;

     3) Расходы на топливо и энергию;

     4) Прямые затраты.

 21. К условно-постоянным затратам относят:

     1) Расходы на тару и упаковку;

     2) Расходы на инкассацию;

     3) Арендную плату;

     4) Услуги.

 22. К условно-постоянным затратам относят:

     1) Расходы на оплату труда;

     2) Расходы на сырье и материалы;

     3) Транспортные расходы;
     4) Затраты на подготовку кадров.

23. К условно-переменным затратам относят:

     1) Амортизацию ОПФ;

     2) Расходы по содержанию зданий;

     3) Арендную плату;

     4) Расходы на тару и упаковку.

24. К условно-переменным затратам относят: 
     1) Затраты на подготовку кадров;

     2) Расходы по содержанию зданий;

     3) Расходы на оплату труда;

     4) Амортизацию ОПФ.

25. К условно-переменным затратам относят: 
     1) Сырье и материалы;
     2) Амортизацию ОПФ;

     3) Расходы по содержанию складов;

     4) Арендную плату.

26. Один из принципов ценообразования – это:
    1) Снижение затрат;

    2) Воздействие цен на сбалансированность спроса и предложения;

    3) Свобода ценообразования;

    4) Учет фактора времени.

27. Один из принципов ценообразования – это:
    1) Сочетание стабильности цен с их гибкостью;

    2) Учет фактора времени;

    3) Свобода ценообразования;

    4) Учет структуры затрат.

28. Один из принципов ценообразования – это:
    1) Учет фактора времени;

    2) Учет структуры затрат;

    3) Учет уровней и соотношений цен мирового рынка;

    4) Свобода ценообразования.

29. Один из принципов ценообразования – это:
    1) Свобода ценообразования;
    2) Точное отражение в ценах уровней и соотношений общественно 

         необходимых затрат труда;
    3) Учет структуры затрат;

    4)  Учет фактора времени.

30. Сопоставление потребительских свойств товаров – это:
    1) Принцип ценообразования;

    2) Функция цены;

    3) Условие определения розничной цены;

    4) Требование рынка.

31. Функция цены – это:

    1) Определение соотношения спроса и предложения;

    2) Стимулирование потребления;

    3) Обеспечение максимального объема продаж;

    4) Измеритель стоимости товаров.

32. Уровень и динамика цен зависят от:

    1) Экономической стабильности в стране;

    2) Изменения стоимостного содержания денег;

    3) Изменения издержек производства;

    4) Территории их действия.

33. Уровень и динамика цен зависят от:

    1) Периода их применения;

    2) Объема продаж;

    3) Изменения соотношения спроса и предложения;

    4) Изменения налогов.

34. Уровень и динамика цен зависят от:

    1) Объема продаж;

    2) Потребительной стоимости товаров;

    3) Территории их действия;

    4) Изменения издержек производства.

35. Содержание цены – это:

    1) Стоимость;

    2) Временной характер цены;

    3) Элементы цены;

    4) Ее структура.

36. Функция прибыли – это:

    1) Корректировка уровня цен;

    2) Определение объема продаж;

    3) Управление издержками производства;

    4) Источник формирования бюджетов разных уровней.

37. Функция прибыли – это:

    1) Управление издержками производства;

    2) Стимулирующая;

    3) Корректировка уровня цен;

    4) Регулирование производства.

38. Функция прибыли – это:

    1) Экономический эффект в результате деятельности предприятия;
    2) Установление предельного уровня рентабельности;

    3) Корректировка объема продаж;

    4) Управление уровнем цен;

39. Балансовая прибыль – это:

    1) Прибыль от производственной деятельности;

    2) Валовой доход;

    3) Конечный финансовый результат деятельности предприятия;

    4) Итог баланса.

40. Прибыль – это:

    1) Выручка от продаж;

    2) Выручка за вычетом затрат;

    3) Выручка за вычетом материальных затрат;

    4) Валовой доход.

41. Выручка за вычетом материальных затрат – это:

     1) Прибыль от производственной деятельности;

     2) Чистая продукция;

     3) Балансовая прибыль;

     4) Валовой доход.

42. Валовой доход – это:

     1)Нормативная прибыль;

     2) Чистая прибыль;

     3) Выручка за вычетом материальных затрат;

     4) Прибыль от производственной деятельности.

43. Валовой доход – это:

     1) Себестоимость + нормативная прибыль;

     2) Балансовая прибыль;

     3) Прибыль до уплаты налогов;

     4) Прибыль + оплата труда.

44. Чистая прибыль – это:

     1) Стоимостное выражение чистой продукции;

     2) Прибыль после уплаты налогов;

     3) Выручка от реализации за вычетом материальных затрат;

     4) Валовой доход.

45. Остаточная прибыль – это:

     1) Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия;

     2) Нормативная прибыль;

     3) Расчетная прибыль;

     4) Валовой доход за вычетом налога на прибыль.

46. Расчетная прибыль – это:

      1) Выручка от реализации за вычетом материальных затрат;

      2) Выручка от реализации за вычетом себестоимости;

      3) Расчетная база для исчисления налога на прибыль;

      4) Валовой доход.

47. Балансовая прибыль включает:

      1) Выручку от реализации;

      2) Валовой доход;

      3) Нормативно-чистую прибыль;

      4) Прибыль от реализации продукции.

48. Валовой доход – это:

      1) Выручка от реализации продукции;

      2) Выручка за вычетом себестоимости;

      3) Выручка за вычетом материальных затрат;

      4) Чистая прибыль.

49. Рентабельность – это:

      1) Абсолютный показатель прибыли;

      2) Степень прибыльности по отношению к какому-либо фактору   

          производства;

      3) Показатель использования ресурсов;

      4) Степень инвестирования капитала.

50. Рентабельность повышается при:

      1) Снижении издержек производства;

      2) Снижении объема производства продукции;

      3) Увеличении стоимости основных производственных фондов;

      4) Росте цен на материалы.

51. Рентабельность повышается при:

     1) Росте производственных фондов;

     2) Росте производительности труда;

     3) Росте продолжительности оборота фондов предприятия;

     4) Росте собственных оборотных средств.

52. Рентабельность повышается при:

     1) Росте собственных оборотных средств;

     2) Росте производственных фондов;

     3) Росте фондоотдачи;

     4) Росте цен на материалы.

53. Рентабельность повышается при:

     1) Росте фондовооруженности;

     2) Росте текущих затрат;

     3) Росте производственных фондов;

     4) Сокращении продолжительности оборотов фондов предприятия.

54. Рентабельность повышается при:

     1) Увеличении численности работников;

     2) Росте прибыли от реализации продукции;

     3) Росте фондоемкости;

     4) Росте производственных фондов.

55. Рентабельность – это:

     1) Длительность оборота капитала;

     2) Абсолютный показатель прибыльности работы предприятия;

     3) Показатель, характеризующий качество работы предприятия;

     4) Показатель использования средств труда.

56. Уставный капитал – это:

     1) Вклад учредителей в имущество предприятия;

     2) Собственные и приравненные к ним средства;

     3) Инвестирование в капитальные вложения при расширении              

         производства;

     4) Резервы предприятия.

57. Уставный капитал – это:

     1) Ресурсы, мобилизуемые на финансовом рынке;

     2) Сумма денежных фондов и резервов предприятия;

     3) Складочный капитал;

     4) Целевые поступления средств.

58. Уставный капитал – это:

     1) Часть прибыли;

     2) Резервы предприятия;

     3) Часть устойчивых пассивов;

     4) Денежные поступления в порядке перераспределения.

59. Факторинг – это:

     1) Договор займа;

     2) Сделка по покупке долговых обязательств;
     3) Покупка векселя;

     4) Ссуда до востребования.

60. Факторинг – это:

     1) Договор финансирования под уступку денежного требования;

     2) Коммерческий договор;

     3) Покупка ценных бумаг;

     4) Залог имущества при кредитовании.

61. Товарная продукция – это:

     1) Весь объем производства продукции в данном периоде;

     2) Товары для потребительских целей;

     3) Продукция оплаченная заказчиком;

     4) Продукция, предназначенная для реализации на сторону.

62. В состав товарной продукции входят:

     1) Готовая продукция к реализации на сторону;

     2) Остатки незавершенного производства;

     3) Складские остатки товаров;

     4) Капитальные ремонты собственного оборудования.

63. В состав товарной продукции входят:

     1) Полуфабрикаты для собственного производства;

     2) Капитальные ремонты собственного оборудования;

     3) Полуфабрикаты реализуемые на сторону;

     4) Остатки незавершенного производства.

64. Валовая продукция – это:

     1) Весь объем производства продукции в данном периоде;

     2) Вся реализованная продукция;

     3) Нормативно-чистая продукция;

     4) Валовой доход.

65. Разность между товарной продукцией и материальными затратами на ее производство – это:
     1) Чистая продукция;

     2) Нормативно-чистая продукция; 

     3) Остатки незавершенного производства;

     4) Валовой доход.

66. Реализованная продукция – это:

     1) Продукция поставленная заказчику;

     2) Готовая продукция реализуемая на сторону;

     3) Нормативно-чистая продукция;

     4) Продукция поставленная заказчику и оплаченная им.

67.Нормативно-чистая продукция – это:

     1) Продукция, соответствующая нормативам затрат;

     2) Продукция, включающая вновь созданную стоимость;

     3) Продукция реализованная на сторону;

     4) Продукция с предпродажной подготовкой.

68. Чистая продукция – это:

     1) Товарная продукция за вычетом полуфабрикатов и работ   

         промышленного характера;

     2) Нормативно-чистая продукция;

     3) Товарная продукция за вычетом материальных затрат;

     4) Продукция улучшенная предпродажной подготовкой.

69. Выручка зависит от:

     1) Цены на продукцию;

     2) Стоимости чистой продукции;

     3) Каналов распределения;

     4) Оборачиваемости капитала.

70.Прибыль – это:

     1) Валовой доход;

     2) Выручка от реализации за вычетом материальных затрат;

     3) Чистая продукция;

     4) Выручка от реализации за вычетом себестоимости.

71. Валовой доход – это:

     1) Прибыль от производственной деятельности;

     2) Нормативная прибыль;

     3) Прибыль + оплата труда;

     4) Чистая прибыль.

72. Валовой доход уменьшается при:

     1) Снижении материальных затрат;

     2) Уменьшении налога на прибыль;

     3) Уменьшении фонда оплаты труда;

     4) Уменьшении фондоемкости ОПФ.

73. Чистая прибыль – это.

     1) Нормативная прибыль;
     2) Валовой доход;

     3) Стоимостное выражение чистой прибыли;

     4) Прибыль после уплаты налогов.

74. Балансовая прибыль – это:

     1) Прибыль от производственной деятельности;

     2) Прибыль до уплаты налогов;

     3) Прибыль отраженная в бухгалтерском балансе;

     4) Валовой доход.

75. Рентабельность снижается при:

     1) Снижении издержек производства;

     2) Снижении стоимости ОПФ;

     3) Снижении цен на материалы;

     4) Уменьшении выручки от реализации.

76. Рентабельность – это:

     1) Качественный показатель деятельности предприятия;

     2) Показатель инвестирования капитала;

     3) Длительность оборота капитала;

     4) Абсолютный показатель прибыльности работы предприятия.

77. Рентабельность снижается при:

     1) Снижении численности работников;

     2) Снижении текущих затрат;

     3) Снижении прибыли от реализации продукции;

     4) Снижении фондоемкости.

78. Рентабельность снижается при:

     1) Уменьшении собственных оборотных средств;

     2) Снижении производительности труда;

     3) Снижении фондовооруженности;

     4) Уменьшении производственных фондов.

79. Рентабельность снижается при:

     1) Снижении фондоотдачи;

     2) Снижении цен на материалы;

     3) Уменьшении численности работников;

     4) Снижении текущих затрат.

80. Рентабельность снижается при:

     1) Уменьшении производственных фондов;

     2) Уменьшении собственных оборотных средств;

     3) Уменьшении длительности оборота фондов предприятия;

     4) Уменьшении балансовой прибыли.

81. Рентабельность – это:

     1) Абсолютный показатель прибыльности работы предприятия;

     2) Относительный показатель прибыльности работы предприятия;

     3) Показатель использования рабочей силы;

     4) Степень инвестирования капитала.

82. Уставный капитал – это:

     1) Акционерный капитал;

     2) Часть прибыли предприятия;

     3) Целевые поступления средств;

     4) Ресурсы, мобилизуемые на финансовом рынке.

83. Уставный капитал – это:

     1) Резервы предприятия;

     2) Собственные и приравненные к ним средства предприятия;

     3) Вклад учредителей в имущество предприятия;

     4) Сумма денежных фондов и резервов предприятия.

84. Уставный капитал – это:

     1) Часть устойчивых пассивов;

     2) Часть прибыли;

     3) Целевые поступления средств;

     4) Ресурсы, мобилизуемые на финансовом рынке.

85. Факторинг – это:

     1) Ссуда до востребования;

     2) Договор финансирования под уступку денежных требований;

     3) Коммерческий договор;

     4) Покупка векселя.

86. Товарная продукция – это:

     1) Продукция в виде товарных ценностей;

     2) Весь объем производства продукции;

     3) Вся реализованная продукция;

     4) Продукция, предназначенная к реализации на сторону.

87. Весь объем производства продукции в данном периоде – это:

     1) Товарная продукция;

     2) Реализованная продукция;

     3) Нормативно-чистая продукция;

     4) Валовая продукция.

88. Валовой доход увеличивается при:

     1) Увеличении материальных затрат;

     2) Увеличении налога на прибыль;

     3) Увеличении фонда оплаты труда;

     4) Увеличении фондоемкости ОПФ.

89. Чистая прибыль – это:

     1) Прибыль остающаяся в распоряжении  предприятия;

     2) Валовой доход;

     3) Нормативная прибыль;

     4) Прибыль от производственной деятельности.

90. Балансовая прибыль- это:

     1) Прибыль от производственной деятельности;

     2) Прибыль до уплаты налогов;

     3) Валовой доход;

     4) Нормативная прибыль.
